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ZALACZNIK NR 3 — INSTRUKCJA WYPELNIANIA FORMULARZA WNIOSKU
O MINIGRANT (PRACE PRZEDWDROZENIOWE)

ZANIM ZACZNIESZ - LISTA SPRAWDZAJACA
KWALIFIKOWALNOSCI (2 MIN)

Zanim poswiecisz czas na opis projektu, sprawdz, czy Twdj wniosek spetnia
warunki formalne. Jesli ktérekolwiek z ponizszych jest ,NIE”, wniosek zwykle nie
przejdzie preselekc;ji:

1. Prawa do wynikéw / zgody IP sg uregulowane

e Masz prawa albo formalng zgode dysponenta praw (uczelnia/PAN/inny
podmiot), ze mozesz rozwijac i komercjalizowac wynik.

e Na etapie wniosku sktadasz oswiadczenia (Zat. 5i Zat. 11).

2. To sg prace przedwdrozeniowe (a nie badania podstawowe)

e \Wniosek musi jasno podnosi¢ TRL i/lub BRL, prowadzi¢ do prototypu,
walidacji, przygotowania wdrozenia, certyfikacji, analiz rynku/IP — a nie do
.kolejnych publikacji”.

3. Nie finansujesz czegos, co juz jest wdrozone/skomercjalizowane

e Jesli produkt jest w sprzedazy albo wdrozony operacyjnie — Minigrant nie
jest wiasciwym instrumentem.

4. Brak podwdjnego finansowania tych samych zadan

e Ten sam zakres prac nie moze by¢ optacany z innego grantu na prace
przedwdrozeniowe. Jezeli masz inny grant, pokaz wyraznie réznice
zakresu.

5. Harmonogram miesci sie w 18 miesigcach

e \Wszystkie zadania + kamienie milowe muszg sie zamkng¢ w limicie.
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A. DANE WNIOSKODAWCY | ZESPOLU

A1. Informacje podstawowe
Tytut projektu (maks. 500 znakow)

e Najlepiej: ,[nazwa rozwigzania] — walidacja/prototyp/certyfikacja dla
wdrozenia w [zastosowanie]”.
e Unikaj tytutdw typu ,Badania nad...”.
Okres realizaciji

e Realistyczny: 6—18 miesiecy. Jezeli planujesz 18, pokaz precyzje kamieni
milowych.
KIS

e \Wybierz jedng gtdbwng KIS + ewentualnie drugg pomocniczg.
e Uzasadnienie: 5-8 zdan: ,problem”, ,branza”, ,efekt”, ,dlaczego to KIS”.

A2. Zespot
Gtéwny Wykonawca

e Ma byc¢ osoba, ktdra realnie bierze odpowiedzialnos¢ za efekt koncowy
realizacji Prac przedwdrozeniowych i rozliczenie.
Pozostali cztonkowie

e W tabeli wpisuj role ,zadaniowo” (np. ,walidacja biozgodnosci”, ,projekt
mechaniczny”, ,analiza rynku i regulacji’), nie tylko stanowiska.
e Jesli w zespole sg studenci/doktoranci — wpisz konkretnie, co robi (to
pomaga jakosciowo w kryt. 4).
Najczestszy btgd: brak kompetencji kluczowych dla zadan (np. brak osoby od
regulacji/certyfikacji przy projekcie medycznym). Jesli nie ma w zespole — opisz
outsourcing w zadaniach i budzecie.

B. OPIS ROZWIAZANIA | STAN ZAAWANSOWANIA
(TRL/BRL)

B1. Streszczenie rozwigzania
To najwazniejszy fragment — bywa czytany jako pierwszy. W 8—12 zdan pokaz:
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1. problem (kogo dotyczy, jak duzy, jaki koszt/ryzyko)
2. rozwigzanie (co jest nowe)

3. jak dziata (1-2 zdania techniczne)
4. dlaczego teraz (gotowosc + dane)
5. jaki efekt po Minigrancie (prototyp/walidacja/BRL)

B2. Aktualny stan prac i dowody wykonalnosci - jak to wypetnic
punktowo

TRL: podaj liczbe i uzasadnij dowodami:

e jakie testy juz wykonano
e jakie parametry osiggnieto
e na jakich prébkach / w jakim srodowisku
e Co jest jeszcze niewykonane, by przejs¢ o 1-2 poziomy
BRL: pokaz, ze myslisz o rynku:

kto jest klientem i dlaczego kupi

jakie kanaty/partnerzy

jakie bariery wejscia (regulacje, certyfikacja, koszty)

czy byty rozmowy z rynkiem (nawet wstepne)

Wskazowka scoringowa: ocenianie lubi ,twarde dane”, wiec zamiast ,wstepne
wyniki sg obiecujgce” wpisz:

e uzyskano skutecznos¢ X% w warunkach Y, n=..., odchylenie ...”
e prototyp vO wykazat stabilnos¢ Z przez ... godzin”
e _,wykonano testy zgodnosci z ... (wstepne)”

B3. Innowacyjnosc i przewaga konkurencyjna
Zrob to jak mini-analiza konkurenciji:

e minimum 3 rozwigzania porownawcze
e wskaz roznice w 2—4 wymiarach: parametr / koszt / czas / bezpieczenstwo
/ tatwos$¢ integracji / zgodnosc¢ regulacyjna
e podaj zrodta: publikacje, patenty, strona producenta, raport branzowy
Najczestszy btad: brak ,tezy przewagi”. Musi by¢ jedno zdanie:
,Nasze rozwigzanie jest lepsze, bo ... (konkret + metryka).”
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C. PLAN PRAC PRZEDWDROZENIOWYCH
C1. Cele projektu

e Cel gtbwny ma by¢ mierzalny (np. ,osiggniecie TRL 5 poprzez
demonstracje prototypu w warunkach zblizonych do rzeczywistych”).
e Cele szczegdtowe: od 3 do 6 celi szczegotowych, kazdy z metryka.

C2. Docelowy TRL/BRL po zakonczeniu

e Zwykle realistycznie: +1 do +2 pozioméw TRL w 18 miesiecy (czasem +3,
ale wymaga mocnych zasobow).

e BRL: pokaz elementy typu: ,zdefiniowany segment, model przychodow,
plan licencji/spin-off, lista 10 potencjalnych klientéw, LOI”.

C3. Zakres dziatan kwalifikowanych

W tabeli zadan wypetnij wszystkie kolumny. Zaprojektuj zadania, ktore bedziesz
realizowac w projekcie. Kluczowe sa:

e Wynik zadania (deliverable): protokdt, raport, prototyp, seria testow,
dokumentacja, analiza, plan komercjalizaciji
Wktad w TRL/BRL: wpisz jawnie ,TRL1” lub ,BRL?” i dlaczego
Metoda walidacji: jak sprawdzisz, ze dziata (test, benchmark, norma)

Przyktad dobrze opisanej walidacji:

e testw warunkach A/B, kryterium sukcesu: ..., protokdt pomiarowy: ...”

C4. Harmonogram i kamienie milowe
Zasada: kamienie milowe to ,punkty decyzji’, nie ,wykonano zadanie 1”.

e KM1: prototyp v1 + testy lab.
e KM2: walidacja w srodowisku zblizonym do rzeczywistego
e KM3: pakiet wdrozeniowy (dokumentacja + IP + plan komercjalizaciji)

C5. Ryzyka i plan mitygacji
Wpisz 5-10 ryzyk. Minimum:

technologiczne

organizacyjne

regulacyjne/certyfikacyjne (jesli dotyczy)
rynkowe (np. brak adopciji / dtugi cykl sprzedazy)



Fundusze Europejskie Rzeczpospolita Dofinansowane przez
dla Nowoczesnej Gospodarki - Polska Unig Europejska

e |P (np. kolizje patentowe)
Kazde ryzyko musi mie¢ mitygacje i ,trigger” (po czym poznasz, ze sie
materializuje).

D. PLAN KOMERCJALIZACJI | WSPOLPRACA Z
OTOCZENIEM

D1-D2. Rynek i sciezka
Komitet oczekuje logicznej sciezki:

e kto kupi — dlaczego — jak sprzedasz — jak zarobisz — jakie bariery —
jak je pokonasz
Jezeli wybierasz spin-off: pokaz, co bedzie produktem i kto bedzie ptatnikiem.
Jezeli licencja: pokaz, kto moze by¢ licencjobiorcg (2-5 firm).

D3. Interesariusze/Listy intencyjne

List intencyjny nie jest obowigzkowy, ale jest bardzo mocnym sygnatem dla kryt.
5.

Jesli go nie masz:

e opisz rozmowy (kiedy, z kim, jaki feedback)
e opisz plan pozyskania listu intencyjnego w trakcie projektu (zadanie BRL)

E. BUDZET | ZASADNOSC WYDATKOW

E1. Tabela kosztow
Kazda pozycja ma miec¢:

zwigzek z zadaniem (numer zadania)
uzasadnienie niezbednosci (,bez tego nie osiggniemy KM2...”)
realnos¢ (np. wycena, oferta, cennik, doswiadczenie z podobnych
projektéw)

Najczestsze btedy obnizajgce punkty (kryt. 8):

koszty ,na wszelki wypadek”

brak powigzania kosztu z deliverable

zbyt duze wynagrodzenia bez uzasadnienia naktadu pracy
budzet ,rozlany” bez priorytetu na walidacje



Fundusze Europejskie Rzeczpospolita Dofinansowane przez
dla Nowoczesnej Gospodarki - Polska Unig Europejska

E2. Efektywnos¢ kosztowa
W 5-8 zdaniach pokaz:

e ktére koszty sg kluczowe (np. materiaty/outsourcing testéw)

e dlaczego to jest najlepsza relacja koszt—efekt

e jak kontrolujesz koszty (np. przeglady miesieczne, zatwierdzanie
zakupow)

F. ZGODNOSC FORMALNA, 1P, PODWOJNE
FINANSOWANIE, POLITYKI UE

F1. Status prawny - jak wypenic bez ryzyka

Whpisz: kto ma background IP i na jakiej podstawie mozesz go uzywac.
Jesli jest CTT/spotka celowa: wskaz, ze wniosek jest konsultowany w
zakresie IP i komercjalizacii.

e Dotgcz Zat. 11 i uzupetnij go spdjnie z opisem wniosku.

F2.Podwdjne finansowanie
Jesli masz inne finansowanie:

e opisz wyraznie, ze zakresy nie dublujg sie zadaniowo (np. inny modut,
inne probki, inne etapy TRL).
e najlepiej dotgcz krotkg note rozdzielajgcg zakresy.

F3. Zgodnos¢ z politykami horyzontalnymi UE, DNSH i 6R

To kryterium ma 10 pkt — nie zostawiaj go ogdlnikowo.
Réwnosc/dostepnosc:

e pokaz, ze dobdr zespotu i udziat w projekcie nie jest dyskryminujgcy
e jesli produkt dotyczy uzytkownikdw: opisz, jak uwzgledniasz dostepnosc
DNSH i 6R:

e wskaz minimum 2 zasady 6R, jesli to ma sens (reduce, reuse, repair,
recycle, rethink, refuse)

e pokaz, co robisz praktycznie: ograniczenie odpadow, energooszczednosc,
dobor materiatéw, plan utylizacji, mniejsza emisja

F4. Trwatos¢ i kontynuacja
Komitet chce odpowiedzi ,co dalej”:



.
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e plan w 2-3 lata: TRL, certyfikacja, pilotaz, partner, licencja/spin-off
e mozliwe zrédta finansowania: inwestor, programy, partner branzowy
e warunki wejscia: co musi sie udac, by pojsc¢ dalej
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